
O 
prazo para entrega da declaração 
do Imposto de Renda Pessoa Física 
(IRPF) 2020 começou nesta segunda-
feira, 2, e termina no dia 30 de abril, 

com novidades. Entre as principais mudanças, 
estão a antecipação no cronograma de restituição, 
cujo pagamento começará no fim de maio e 
terminará no fim de setembro e o fim da dedução 
da contribuição para a Previdência Social dos 
trabalhadores domésticos. Entre os obrigados a 
declarar estão os contribuintes que receberam, 
em 2019, rendimentos tributáveis superiores a R$ 
28.559,70, rendimentos de atividades rurais acima 
de R$ 142.798,50 ou rendimentos isentos – não 
tributáveis ou tributados somente na fonte –, cuja 
soma seja superior a R$ 40 mil.
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Casa do Adolescente Parecis SuperAgro Programação
A Casa do Adolescente de 

Tangará realizou na última 
sexta-feira, 28, sua assembleia 
geral, oportunidade que se-
ria eleita um nova diretoria. 
Porém, por ainda não ter ha-
vido formação e inscrição de 
chapas para a disputa da pre-
sidência da Casa, será aberto 
um novo edital com estes fins.

O Sindicato Rural de 
Campo Novo realiza nes-
ta quarta-feira, 4, o lan-
çamento oficial da Parecis 
SuperAgro 2020, que ocor-
re de 31 de março a 3 de 
abril neste ano. No evento 
serão apresentadas as no-
vidades e os principais te-
mas da feira.

Boa parte da programa-
ção já está fechada e terá 
leilões, palestras, mesas 
redondas; I Simpósio de 
Integação Lavoura-Pecuá-
ria; e painel sobre os novos 
caminhos na comunicação 
do agro. A previsão é reunir 
um público de aproximada-
mente 20 mil pessoas.

Segurança hídrica
Conforme o Projeto de 

Lei, o projeto do Rio Sepo-
tuba captará 440 litros de 
água por segundo e a trans-
portará por 14 quilômetros 
até a Estação de Tratamento 
de Água, promovendo as-
sim segurança hídrica com 
perspectiva de garantia de 
abastecimento para os pró-
ximos 20 anos.
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Sapezal, Denise, Arenápolis, 
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Tangará da Serra pode ganhar Centro de Inovação Tecnológica
O deputado estadual Dr. João 

(MDB) fez uma Indicação que 
mostrou a necessidade de implantar 
um Centro de Inovação Tecnológica 
em Tangará da Serra. Dr. João defende 
que, com o Centro de Inovação 
Tecnológica no município, tende a 
qualificar mais a oferta de trabalho 
e agregar valor aos seus produtos. 
“É um crescimento intelectual e de 
qualidade de vida e de renda para 
todos”, afirmou o deputado.

Envie Pautas, Fotos Sugestões 
e Vídeos para o whatsapp do
DIÁRIO DA SERRA
(65) 99809.2921 
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Projeto Sepotuba
Tramita na Câmara Mu-

nicipal o Projeto de Lei 
007/2020 de autoria do Exe-
cutivo, que pede a abertu-
ra de crédito adicional es-
pecial no valor de mais de 
R$ 41 milhões. O montante 
deve ser usado para despe-
sas do Samae referentes ao 
projeto de captação de água 
do Rio Sepotuba.

Dívida
Mato Grosso reduziu em 

R$ 338,4 milhões o volume 
da sua dívida interna e ex-
terna, comparando os fecha-
mentos dos anos de 2018 e 
2019. O Estado tinha um dé-
bito consolidado no volume 
de R$ 6,512 bilhões ao final 
de 2018, valor que foi redu-
zido para R$ 6,174 bilhões 
no ano seguinte.
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ARTIGO

Quem é você para alguém que você não te conhece? Qual é a 
percepção que essa pessoa ou essas pessoas vão ter de você? Será 
que, essa percepção é a percepção de quem realmente você é? E o 
mais importante, será que essa percepção, que os outros terão de 
você, é a percepção que você gostaria que eles tivessem de você?

Esse é o grande problema. Será que conseguimos controlar a 
percepção dos outros? E se não conseguimos controlar. Será que 
conseguimos influenciar na percepção que os outros têm da gente?

Como é que nós podemos influenciar na percepção das pessoas, 
para assim, chegamos o mais perto possível da percepção que 
nós precisamos que elas tenham de nós?  Para a partir disso, 
conseguirmos desenvolver um projeto, vender uma ideia, produto 
e até mesmo você como pessoa e como profissional. Existe uma 
enorme diferença entre uma pessoa ser boa e ela ser percebida 
como boa. As vezes a pessoa é realmente boa, ela possui habilidades 
técnicas, conhecimentos sobre o produto, assunto, negócio e 
mercado mas, se ela não for percebida pelos outros como boa, de 
nada adianta.

É essa diferença, entre a realidade do que a pessoa é mesmo, e a 
forma como ela é percebida, que fará a diferença entre o sucesso e o 
fracasso dela, do seu projeto, negócio ou ideia.  

Sabe o que fecha essa lacuna? A comunicação. É a comunicação 
que vai conectar ou não você das outras pessoas, e com isso 
aproximar a percepção que as outras pessoas têm de você, para a 
percepção que você quer que elas tenham de você.

Isso vale para tudo, uma ideia, um projeto, um sonho e 
independente de onde você esteja, não importa, você vai ter que 
vende-lo para outras pessoas.

Porquê? Por que ninguém faz nada sozinho. Você só consegue 
construir alguma coisa atraindo pessoas. Você terá atrair as pessoas 
para trabalhar com você. Depois você vai atrair pessoas para fazer 
negócio com você. Talvez você terá que atrair pessoas para investirem 
no seu negócio. Pode ser até mesmo dentro da sua empresa, é uma ideia 
nova, um processo novo, um projeto novo. Como conseguir dinheiro 

e comprometimento da 
equipe para colocar em 
prática? E ficou por último, 
mas é de suma importância. 
Você terá que atrair clientes, 
alguém tem que comprar a 
sua ideia, projeto, produto.

Tudo isso envolve 
convencimento, persuasão, influência e principalmente 
comunicação.

Outro motivo que faz a comunicação ser importante é a forma de 
como as pessoas decidem. Muita gente acha que se a gente explica 
alguma coisa para alguém, justifica, dá razão e mostra os motivos a 
pessoa vai comprar, né? Não.

Sabe porquê? Por que, o processo de tomada de decisão é químico 
e biológico e passa por diversos fatores e diversas áreas emocionais 
do cérebro. Foi assim que nós nos desenvolvemos como espécie. 
Nós tínhamos que usar a emoção para tomar decisão para a nossa 
sobrevivência.

Nesse novo ambiente corporativo muitas vezes ficamos muito 
preso a razão. Entenda, se você não tocar a emoção da pessoa do 
outro lado, jamais o processo de decisão dela terá a chance de ser o 
que você quer.

Steve Jobs não virou o Steve Jobs, por que ele teve uma grande 
ideia e criou um computador, uma nova forma de você interagir com 
um telefone. Ele virou o Steve Jobs, por que, a partir dessas ideias, 
que não sei nem se foram dele, ele conseguiu envolver pessoas que 
foram aperfeiçoando essa ideia e montando e desenvolvendo a ideia 
e o negócio.

É essa capacidade de convencimento, persuasão e influência 
que precisamos buscar. E adivinha, o que está por trás disso? A 
comunicação. E ela que cria a conexão emocional que faz com que 
a outra pessoa tenha a percepção que você precisa para otimizar e 
maximizar as suas chances de sucesso.

Boa comunicação e boas vendas!
 

Luiz Vicente Dorileo da Silva é palestrante, consultor 
formado em administração com MBA Executivo Internacional e 

especialista em Marketing.

A importância da
comunicação na sua vida

Será que conseguimos 
influenciar na
percepção que os
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