
JORNAL DIÁRIO DA SERRA

Propriedade da
AJOTA

ASSOCIAÇÃO JORNALÍSTICA DE TANGARÁ DA SERRA
CNPJ: 29.464.235/0001-16

Av. Tancredo Neves  - 1247 W - Parque Mansões
78302-028 Tangará da Serra-MT

DIREÇÃO DE JORNALISMO
Fabíola Tormes
CONTATO
ds@diariodaserra.com.br

REDAÇÃO

FUNDADO EM 11 DE NOVEMBRO DE 1996
EDIÇÃO ON-LINE DESDE 06 DE SETEMBRO DE 1997

Endereço: Av. Tancredo Neves - 1247 W
Parque Mansões - CEP:78300-000

Tangará da Serra - MT - Brasil

www.facebook.com/jornalds

PUBLICIDADE ASSINATURA
PUBLICIDADE LEGAL 
Associação Jornalística de Tangará
da Serra - AJOTA

SERVIÇOS GRÁFICOS
E. Tormes e Cia. LTDA
CNPJ: 14.048.123/0001-07

CONTATO: adm@diariodaserra.com.br
Fone: (65) 3326-4724

DEPARTAMENTO COMERCIAL

CENTRAL DO ASSINANTE

(65)3326.6501

www.diariodaserra.com.br
www.ds.jor.br

Tangará da Serra, Nova Olímpia, 
Barra do Bugres, Porto Estrela, 
Campo Novo do Parecis, 
Sapezal, Denise, Arenápolis, 
Nortelândia e Santo Afonso.

1 MIL EXEMPLARES

CIRCULAÇÃO

TIRAGEM

Envie Pautas, Fotos Sugestões 
e Vídeos para o whatsapp do
DIÁRIO DA SERRA
(65) 3326-4724 

2 QUARTA-FEIRA - 17 DE NOVEMBRO DE 2021
TANGARÁ DA SERRA - MT - BRASIL Diário da Serra www.facebook.com/jornaldsOpinião

ISSN 22386467 

@diariodaserra

ARTIGO

BLACK “FRAUDEI”

Cidade

Prefeitura inicia construção 
de creche no Jardim dos Ipês

EDUCAÇÃO INFANTIL

A construção de uma 
nova creche no Jardim dos 
Ipês já começou e as obras 
seguem a todo vapor. O 
prefeito Vander Masson, 
e o secretário munici-
pal de Educação, Vagner 
Constantino Guimarães, 
realizaram vistoria no lo-
cal, acompanhados de 
membros da comunidade. 
Além do Jardim dos Ipês, 
bairros como o Jardim São 
Luiz, a Vila Nazaré, den-
tre outros, serão benefi-
ciados.

O prefeito destaca que a 
obra representa mais qua-
lidade de vida para a po-
pulação, com mais vagas 

Prédio contará 
com 11 salas de 
aula, sendo 2 
salas para berçário

A capacidade será para atender entre 450 a 500 crianças

de creche para crianças, 
beneficiando também os 
pais, e, além disso, repre-
senta geração de emprego 
durante a construção e de-
pois com a contratação de 
mais profissionais da edu-
cação.

“Essa creche vai suprir 
parte da demanda de toda 
essa região, atendendo 
crianças do berçário até 
5 anos. Uma demanda 
antiga, uma necessida-
de que os pais têm e nós 
estamos atendendo essa 
demanda tão importan-
te. Sabemos que os pais 
que trabalham, as mães, 
principalmente, sofrem 
muito, têm dificuldade 
para conseguir uma vaga 
para seus filhos, e com a 
construção dessa creche 
nós estaremos resolven-
do essa demanda tão im-
portante”, disse.

O secretário de Educa-
ção, Vagner Constantino, 

conta que a nova creche 
terá arquitetura moder-
na, com modelo ousado 
e a previsão de entrega é 
para 2022. O prédio con-
tará com 11 salas de aula, 
sendo 2 salas para berçá-
rio e as demais recebe-
rão maternais I, II e III, 
pré-escola e parte admi-
nistrativa. A capacidade 
será para atender entre 
450 a 500 crianças.

“Com a construção 
dessa creche e as refor-
mas das creches Leonar-
do Vendrame, no Alto 
da Boa Vista, e da es-
cola João Maria, no São 
Luiz, teremos estrutura 
para atender toda essa 
grande região da cidade 
com educação infantil”, 
disse o secretário. A cre-
che está sendo constru-
ída pela empresa JRM 
Construções Eireli, com 
investimento de R$ 3,9 
milhões.

ALEXANDRE ROLIM / Assessoria

EM NORTELÂNDIA

Estão abertas as inscri-
ções para a 9ª edição do 
projeto Circuito Empre-
endedor que ocorrerá no 
município de Nortelân-
dia no dia 18 de novem-
bro, na Escola Estadual 
Professora Idalina de 
Freitas, das 8h às 18h.

Para se inscrever, basta 
clicar no banner disponí-
vel no link correspondente 
no portal da SEDEC-MT: 

Circuito Empreendedor fomentará
pequenos negócios em Mato Grosso

Assessoria
https://docs.google.com/
forms/d/e/1FAIpQLScR-
maDLfPNopVsCskmzU-
gUVZ1ZqbrDWOyCAw1K-
CbXWkSesihw/viewform. A 
inscrição é gratuita.

O evento itinerante é re-
alizado pela Secretaria de 
Estado de Desenvolvimento 
Econômico de Mato Grosso 
(Sedec-MT), por intermédio 
da Secretaria Adjunta de 
Ecossistema Empreendedor, 
com o intuito de fomentar 
os pequenos negócios no 
Estado, por meio de ofici-

nas, palestras e orientações 
técnicas. O público alvo são 
futuros empreendedores, 
microempreendedores in-
dividuais e empresários de 
pequeno porte.

No evento, os participan-
tes terão acesso a informa-
ções sobre turismo, linhas de 
crédito da Desenvolve MT, 
cadeias produtivas, incenti-
vos fiscais, fluxo de caixa 
e capital de giro, crédito 
digital a serviço do micro 
e pequeno empreendedor, 
entre outras capacitações.

Novembro está em sua metade e o dia esperado pelos 
consumidores para comprar produtos eletroeletrônicos e 
de vestuário com desconto começa a “ganhar” cada ano 
que passa, mais consumidores desatentos. Ao dizer de-
satentos é que não verificam, dias antes, o valor daquilo 
que se pretende adquirir e, por esta razão, pode ser que 
pague mais caro pelo bem móvel da tal promoção.
Ao confirmar esta situação é que, nem todos os municí-
pios brasileiros possuem órgãos de proteção ao Consu-
midor, como os Procons.
Lojas de roupa, decoração, calçados, brinquedos, ali-
mentos. Seja qual for o setor apresenta um ou outro item 
de seu estoque com preço bem acessível, como se os de-
mais também estivessem.
Essa prática, que não deveria ser comum, acaba sendo 

“aceita” por alguns com-
pradores.
Mas, a dica dos velhos eco-
nomistas e dos nossos pais 
mesmos, são mais do que 
atuais... pesquisar antes de 
comprar.
Os empresários fazem atra-
tivos em suas vitrines e, 
agora, nas redes sociais que 
se tornaram extensão do 
comércio. Uma estratégia 
de vendas do bem, negócio 

ou serviço. Mas não é pouco dizer e lembrar que só de-
vem ir às compras neste período, quem realmente sabe 
o que deseja, não se deixa influenciar pelas propagandas 
que recebe em e-mails ou nas suas páginas de pesquisa 
na internet e, também nos canais de televisão.
Como o barato pode sair caro, não comprar em qualquer 
site que apareça oferecendo isto e aquilo a preços bem 
abaixo do que realmente deveria ser. Se isto ocorrer, fuja, 
pode ser golpe.
Ainda mais próximo ao período de Natal, época em que 
os empreendedores esperam que suas vendas aumen-
tem. Mas os compradores, também!
Pesquisar o que se deseja comprar, verificar se a loja é 
verdadeira e, se o site, realmente é da empresa que ofere-
ce o produto. Tente fazer contato telefônico, nem sempre 
o número apresentado no anúncio leva á uma loja real, 
muitas vezes são golpistas que, além de levar seu dinhei-
ro, ainda furtará seus dados apresentados nas fichas de 
cadastro. Portanto, evite ser mais uma vítima da Black 
Friday, pois, de fraude, existem muitas pessoas que jpa 
foram vítimas.
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Os empresários 
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que se tornaram 
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comércio


