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ARTIGO

UM NETWORK DE 
SUCESSO: APRENDA

Cidade

Câmara realiza Audiência para 
discutir sobre Ponte do Sepotuba

INTERDITADA

Munícipes tangaraen-
ses, sitiantes, agriculto-
res e todos os que utili-
zam a ponte sobre o Rio 
Sepotuba estão convi-
dados a participarem de 
uma Audiência Pública 
que ocorre nesta sexta-
-feira, às 17h30, na Câ-
mara Municipal de Vere-
adores.

O convite e propositu-
ra da audiência parte do 
vereador Horácio Pereira 
que externa sua preocu-
pação com a estrutura da 
ponte que está interdita-
da para veículos acima 

Ponte está
interditada para 
veículos acima
de três eixos

Estrutura ficou comprometida após fortes chuvas

de três eixos. A decisão 
foi tomada após inspeção 
de engenheiros da Secre-
taria de Infraestrutura 
que identificaram o com-
prometimento da estru-
tura após fortes chuvas 
que caíram sobre Tangará 
da Serra.

Com isso, pessoas que 
carecem da ponte inicia-
ram buscas para sanar o 
problema e chegaram até 
o vereador Horácio Pe-
reira, que achou por bem 
realizar a audiência para 
que nela todos tenham a 
oportunidade de opinar 
e chegar a um consenso. 
“Em meados do mês pas-
sado nós recebemos vá-
rias reclamações de pes-
soas que vivem na zona 
rural e dependem da 
ponte do Rio Sepotuba. 
Fizemos a visita acompa-
nhado do vereador Edu-

ardo e outros vereadores, 
também da Defesa Civil, 
da Sinfra e identificamos 
a gravidade do problema 
e a necessidade que essa 
ponte tem no nosso mu-
nicípio e que está pre-
judicando centenas de 
famílias”, ressalta o vere-
ador, ao destacar que ou-
tro setor prejudicado é o 
do transporte escolar que 
está tendo que aumentar 
o percurso em quase 60 
quilômetros.

Por essa razão, Horácio 
solicita a audiência com 
vistas a unir forças, uma 
vez que o problema é de 
todos. “Precisamos nos 
unir e unir forças para que 
o quanto antes nós possa-
mos resolver essa situação 
que é de interesse de cada 
um de nós. Contamos com 
a presença de todos”, con-
vida o vereador.

ROSI OLIVEIRA / Redação DS

PRODEC

A Prefeitura de Tangará 
da Serra vai lançar oficial-
mente nesta sexta-feira, 
31, às 19h no auditório do 
Centro Cultural o Progra-
ma de Desenvolvimento 
Econômico de Tangará da 
Serra (PRODEC).

O Programa visa tornar 
o município de Tangará 
da Serra mais competitivo 
para a instalação de novas 
empresas e também para 
que as já instaladas pos-
sam ampliar sua ativida-

Programa de Desenvolvimento Econômico 
de Tangará será lançado nesta sexta

CLAIRTON WEBER / Assessoria

de, com ações estratégicas 
de incentivos, benefícios, 
subsídios e um melhor 
ambiente de negócios.

São presenças confir-
madas e estarão minis-
trando palestras nesta 
noite, o Diretor-Presiden-
te do Desenvolve MT, Jair 
Oliveira Marques e o 
Secretário de Estado de 
Desenvolvimento Econô-
mico César Miranda. Na 
solenidade, o Prefeito de 
Tangará Vander Masson 
e os Secretários de Coor-
denação de Planejamento 
Adão Leite Filho, a Secre-

tária de Finanças Angela 
Nascimento e o Secretá-
rio de Indústria Comér-
cio e Serviços Sílvio José 
Sommavilla apresentarão 
os detalhes do programa 
para dirimir eventuais dú-
vidas.

A organização do evento 
está disponibilizando um 
formulário para realizar a 
inscrição antecipadamente. 
Acesse o link.

https://docs.google.com/
forms/d/e/1FAIpQLSdGxS-
Be5qHwfmVwziPjpJlraEm-
j63MmrprzWVYMa72KG-
d3lHA/viewform

O sucesso de um negócio não depende apenas da qualidade do 
produto ou serviço oferecido, mas também da rede de contatos 
que o empresário possui. Para pequenas e médias empresas, 
conhecida como PMEs, construir um network pode ser uma 
das chaves para alcançar sucesso.
O network, ou rede de contatos, é uma ferramenta poderosa 
para os empresários, pois permite que eles estabeleçam co-
nexões com outras pessoas e empresas - de sua área ou não, 
criando oportunidades de negócios e de parcerias. Essas co-
nexões podem levar a novos clientes, fornecedores, parceiros 
e investidores, além de ajudar a aumentar a visibilidade da 
marca e a construir uma reputação sólida.
Para as PMEs, a construção de um network pode ser especial-
mente importante exatamente porque as pequenas e médias 
empresas, geralmente, têm menos recursos e menos visibili-
dade do que grandes empresas. Isso pode tornar mais difícil 
para elas encontrar novos clientes e fornecedores e, com isso, 
é possível perder oportunidades de negócios para empresas 

maiores e com redes mais es-
tabelecidas. No entanto, se a 
PME souber construir um ne-
twork eficiente, ela pode nive-
lar o campo de jogo e competir 
com empresas maiores.
Um network bem construído 
pode ajudar pequenas e médias 
empresas a alcançarem seus 

objetivos de negócios de várias maneiras. Primeiro, a encon-
trar novos clientes. Se o empresário souber se conectar com 
pessoas influentes em sua área, elas podem recomendar seus 
produtos ou serviços a outros clientes em potencial. Além dis-
so, se a PME estiver buscando novos fornecedores, parceiros 
ou investidores, um network forte pode ajudar a identificar as 
melhores opções.
Além disso, um bom network pode fornecer insights valiosos 
sobre o mercado. Ao se conectar com outras pessoas, o em-
presário pode aprender sobre as tendências emergentes, os 
desafios enfrentados por outras empresas e as oportunidades 
de mercado. Esses insights podem ajudar a PME a ajustar sua 
estratégia de negócios e a se manter à frente da concorrência.
Por fim, um network forte pode ajudar a construir a reputação 
da PME. Se a empresa estiver associada a outras empresas res-
peitáveis e influentes em sua indústria, isso pode aumentar a 
confiança dos clientes e fornecedores em sua marca. Além dis-
so, se o empresário for ativo em eventos de sua área, isso pode 
aumentar a visibilidade de sua empresa e ajudá-lo a construir 
uma reputação sólida como líder.
Em resumo, o network é uma ferramenta poderosa para pe-
quenas e médias empresas que desejam crescer e alcançar su-
cesso nos negócios. Construir um network forte pode ajudar 
a PME a encontrar novos clientes, fornecedores, parceiros e 
investidores, fornecer insights valiosos sobre a indústria e o 
mercado, e ajudar a construir uma reputação sólida. Portanto, 
se você é um empresário de uma PME, é importante dedicar 
tempo e recursos para construir e manter sua rede de contatos.

Mário Quirino é especialista em desenvolvimento humano, 
e Diretor Executivo do BNI Brasil em Mato Grosso.

Network é uma 
ferramenta
poderosa para
pequenas e
médias empresas


