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ARTIGO

VOCÊ ESTÁ PRONTO 
PARA O FUTURO?

Cidade

Mato Grosso registrou 
abertura de 85,4 mil
empresas em 2023

85.483 NOVAS EMPRESAS

Em 2023, foram abertas 
85.483 no estado, segun-
do os dados da Junta Co-
mercial de Mato Grosso 
(Jucemat). O número re-
presenta um crescimento 
de 6,56% nos registros de 
empresas comparado ao 
ano de 2022, o qual regis-
trou 80.217 aberturas.

A Jucemat é a quarta 
mais rápida do país, le-
vando em média 1 hora e 
36 minutos para abertura 
de uma empresa, por meio 
da Rede Nacional de Sim-
plificação do Registro e 
da Legalização de Empre-
sa e Negócios (Redesim). 
Todos os municípios de 

Número representa 
crescimento 
de 6,56% em
relação a 2022

Dados repassados pela Junta Comercial de Mato Grosso

Mato Grosso já aderiram 
ao Redesim, sendo inte-
grados à rede.

Segundo o presidente 
da Jucemat, Manuel Lou-
renço, o crescimento foi 
motivado pela isenção do 
preço público na abertura 
das empresas, previsto em 
lei estadual.

“Hoje na Junta Comer-
cial não falamos em des-
burocratizar e sim em 
simplificar. Um exemplo 
disso foi a iniciativa do 
Governo do Estado de le-
var a isenção do Preço 
Público para Assembleia 
Legislativa, a qual foi 
aprovada. Àqueles que 
abrem sua empresa pelo 
Sistema Jucemat Empresa 
Instantânea, obtém isen-
ção da taxa de abertura, 
de acordo com a Lei n°728 
de 2022. Desde a aprova-
ção da lei percebemos o 
aumento”, explicou o pre-
sidente.

O Sistema da Jucemat 
foi baseado no modelo one 
stop shop (loja de uma pa-
rada, em tradução livre), a 
plataforma é um modelo 
de Balcão Único – nome 
dado em outros Estados – 
que inova em concentrar 
as emissões de documen-
tações empresariais em 
um único espaço.

Além disso, o presiden-
te destacou que, hoje, para 
se fechar uma empresa é 
simples e leva-se minutos 
fator que inibe as insegu-
ranças dos empreendedo-
res. Em 2023, 36.701 em-
presas foram fechadas, já 
em 2022, 28.939.

Vale lembrar que, em 
2023, a Jucemat recebeu 
a visita de oito presiden-
tes de Juntas Comerciais, 
com o intuito de conhecer 
o trabalho desenvolvido 
em Mato Grosso, o qual 
destaca-se pela rapidez e 
eficiência.

MARIA JÚLIA SOUZA / Sedec-MT

CIDADANIA FISCAL

Desde seu lançamen-
to, em junho de 2019, o 
programa Nota MT, do 
Governo de Mato Grosso, 
vem conquistando os con-
sumidores mato-grossen-
ses. Neste mês de janeiro, 
o programa ultrapassou a 
marca dos 615 mil usuá-
rios cadastrados. Entre 
eles estão os 47.993 
cidadãos sorteados 
nesses mais de qua-
tro anos de programa. 
Juntos, eles já recebe-

Mais de 615 mil consumidores já se
cadastraram no programa Nota MT

JANAÍNA ARRUDA / Sefaz-MT

ram R$ 30.581.500,00.
Ao participar do Nota 

MT, o cidadão, além de 
concorrer aos sorteios 
mensais, pode ter des-
conto no IPVA, consultar 
os preços de mercado dos 
produtos e, principalmen-
te, exercer a cidadania fis-
cal ao pedir o CPF na nota.

COMO SE CADAS-
TRAR - O consumidor 
que ainda não faz parte 
do Nota MT e quer con-
correr as premiações pode 
realizar o cadastro no site 
www.nota.mt.gov.br ou 
aplicativo. Na hora do ca-

dastro também é indicada 
a instituição filantrópica 
a qual o consumidor pre-
tende ajudar. A institui-
ção, porém, precisa ser 
cadastrada junto à Secre-
taria de Estado de Assis-
tência Social e Cidadania 
(Setasc). Caso o consumi-
dor seja sorteado, a enti-
dade ganha o equivalente 
a 20% do prêmio.

Depois do cadastro, 
basta pedir o CPF nas no-
tas fiscais (NF-e e NFC-e) 
de compras realizadas 
em estabelecimentos co-
merciais do Estado.

Existem basicamente três tipos de indivíduos no mundo: 
os ignorantes, os desesperados e os preparados. Os primei-
ros não fazem ideia do que está acontecendo; os segundos 
percebem o que acontece, mas não sabem como enfrentar; 
enquanto os últimos aproveitam as oportunidades.
Esses grupos trocam de lugar conforme o contexto em que 
se encontram, de modo que uma pessoa ignorante ou de-
sesperada em uma situação pode estar preparada para ou-
tra. Nesse sentido, o grande desafio atual é conseguir se 
manter preparado para aquilo que importa para o futuro, 
pois a velocidade de evolução tecnológica atual é tão alta, 
que dificulta enxergar o que devemos fazer para nos pre-
parar.
Para enfrentar e vencer a revolução tecnológica atual e 
todas as outras que ainda virão, é necessário adotar uma 
postura “future ready”, investindo em estratégias que nos 
colocarão na dianteira do caminho para o futuro. Para tan-

to, precisamos de novos mé-
todos e habilidades na nossa 
caixa de ferramentas para 
aproveitar as oportunidades 
na jornada.
Fomos educados para ser-
mos bons em reagir, mas no 
contexto que se apresenta, 
precisamos aprender a an-
tecipar e “hackear” a nossa 
evolução. Apenas aqueles 
que estão preparados con-

seguirão liderar os seus futuros, seja nos negócios ou em 
quaisquer áreas da vida.
No entanto, isso não é fácil, pois transformações reque-
rem esforço, demandando conhecimento, estratégia e dis-
ciplina para serem bem-sucedidas. Com esse propósito em 
mente, escrevi o livro “Liderando o Futuro” destrinchando 
esse processo em três dimensões complementares: 1) am-
pliação da visão para enxergar o que precisa ser feito; 2) 
aquisição de conhecimentos e metodologias que permitam 
desenvolver estratégias para traçar os melhores caminhos 
para o futuro e; 3) desenvolvimento das competências e 
habilidades necessárias para isso.
Fica aqui, portanto, esse meu convite de leitura para em-
preendedores, líderes corporativos e qualquer pessoa que 
deseje se manter relevante nessa jornada para o futuro, 
aprofundando especialmente o desenvolvimento do "Pen-
samento Crítico”, que é a mais importante habilidade para 
o futuro e o foco principal da terceira parte do livro. O 
futuro não perdoa a falta de preparo.

Martha Gabriel é referência em inovação no Brasil e 
autora de Liderando o Futuro (DVS Editora)

Para enfrentar e 
vencer a revolução 
tecnológica atual 
e todas as outras 
que ainda virão, é 
necessário adotar 
uma postura
“future ready”


