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O comércio de Campo 
Novo do Parecis e Tangará 
da Serra, dois importan-
tes polos econômicos do 
interior de Mato Grosso, 
se prepara para receber 
o ‘Prepara Varejo’ do Ser-
viço Nacional de Apren-
dizagem Comercial em 
Mato Grosso (Senac-MT) 
nesta semana. Com foco 
na modernização e huma-
nização das práticas de 
vendas, o maior programa 
gratuito de capacitação 
para o comércio varejista 
mato-grossense realiza-
rá oficina e palestras em 
duas datas.

Nesta terça-feira, 29, 
em Campo Novo do Pare-
cis, a empresária, admi-
nistradora e coach Loiva 
Marcon abordará o tema 
‘Atendimento Humano 
no Varejo Digital’, desta-

cando a importância da 
inteligência emocional e 
a personalização no aten-
dimento, mesmo em um 
ambiente cada vez mais 
digitalizado. O evento 
ocorrerá na Associação 
Comercial e Industrial da 
cidade, às 18h30.

Já em Tangará da Serra 
o ‘Prepara Varejo’ oferece-
rá na quinta-feira, dia 31 
de outubro, duas palestras 
gratuitas: Diego Hurtado, 
jornalista e sócio-funda-
dor de uma empresa de 
treinamentos, com o tema 

‘Presença Digital: maximi-
zando vendas com tecno-
logia’; e Erik Penna, escri-
tor e empreendedor, que 
discutirá ‘A Arte de Encan-
tar Clientes’, uma aborda-
gem prática para melhorar 
a experiência do consu-
midor e fidelizar clientes. 
Este encontro será reali-
zado no auditório da 10ª 
Subseção da Ordem dos 
Advogados do Brasil, tam-
bém às 18h30.

As vagas são limitadas 
e as inscrições podem ser 
feitas gratuitamente pelo 
site preparavarejo.com.br. 
A iniciativa visa qualifi-
car e preparar os lojistas e 
profissionais do setor para 
enfrentar os desafios do 
varejo digital e aprimorar 
o atendimento ao cliente.

Segundo José Wences-
lau de Souza Júnior, pre-
sidente do Sistema Feco-
mércio-MT, entidade que 
administra o Senac no 

Tangará da Serra e Campo Novo recebem
evento para fortalecer vendas de fim de ano

PREPARA VAREJO

EVENTO com especialistas discutirá inteligência emocional e presença digital no varejo
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INVISTAM EM 
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QUE MAXIMIZEM 
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estado, o ‘Prepara Varejo’ 
chegará em um momento 
estratégico para as duas 
cidades, cuja economia é 
impulsionada principal-
mente pelo agronegócio e 
pelo comércio.

“Iniciativas como o 
‘Prepara Varejo’ são fun-
damentais para preparar 
o comércio local para os 
desafios do futuro. Com a 
crescente digitalização, é 
necessário que os lojistas 
se atualizem e invistam 
em estratégias que maxi-

mizem as vendas e me-
lhorem a experiência do 
cliente. Esse programa for-
talecerá o comércio local, 
gerando mais competiti-
vidade e sustentabilidade 
para os negócios”, observa 
o empresário.

Em Campo Novo do Pa-
recis, a diversificação agrí-
cola, com culturas como 
soja, milho e algodão, con-
tribui diretamente para o 
dinamismo do comércio 
local. Já Tangará da Serra, 
um dos grandes centros 
regionais, conta com um 
comércio forte que se be-
neficia da expansão agrí-
cola e do crescimento po-
pulacional.

“O ‘Prepara Varejo’ será 
uma oportunidade gratui-
ta e imperdível para os co-
merciantes e demais pro-
fissionais de Campo Novo 
do Parecis e Tangará da 
Serra”, finaliza Wenceslau 
Júnior.
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