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Com origem nos Esta-
dos Unidos, a Black Fri-
day acabou encontrando 
espaço também no co-
mércio brasileiro. Devido 
aos grandes descontos, há 
quem economize, vendo 
na data a oportunidade 
para adquirir ou trocar um 
móvel, um equipamento, 
ou mesmo, para dar uma 
boa repaginada do guar-
da-roupa ou nos acessó-
rios. Fato é que a data atrai 
os consumidores.

Em Tangará da Serra 
algumas lojas já estão re-
alizando as promoções 
desde o início deste mês, 
outras farão somente mais 
próximo do dia que é mar-
cado como sendo na últi-
ma sexta-feira do mês de 

novembro seguinte ao Dia 
de Ação de Graças — tra-
dicional feriado america-
no.

Para o presidente da 
Associação Comercial e 
Empresarial de Tangará 
da Serra (Acits) Rodrigo 
Andrade, a expectativa 
é muito boa. “Nós temos 
vários empresários que já 
aderiram à black e a ex-
pectativa é de um cresci-
mento de 8 a 12% em re-

lação ao faturamento do 
mês anterior”, comenta. 
“E os descontos variam 
de 30 a 40 e até 60%, uma 
boa oportunidade para o 
consumidor aproveitar e 
comprar”, anuncia, ao sa-
lientar que em muitas das 
lojas participantes ainda é 
possível o parcelamento 
das compras. “Essa é uma 
oportunidade muito boa 
para podermos aumentar 
nossas vendas”, diz Maria 
Celice Gomes, do setor de 
utilidades domésticas.

Além das promoções 
físicas, muitos empresá-
rios estão utilizando as 
redes sociais e através de 
lives, promovem as ven-
das. “Creio que isso faz 
com que os clientes te-
nham mais comodidade 
para comprar, uma vez 
que podem fazer isso de 
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casa, sem precisar se des-
locar até a loja”, comenta 
Sarah Cardoso Mendes, 
que trabalha no setor de 
vestuário. “A comodida-
de de comprar sentada no 
sofá e sem o tumulto, aca-
ba levando muitas pessoas 
para o virtual. E nós vimos 
nesta forma de vendas, 
um nicho bastante positi-
vo, que tem alavancado o 

nosso negócio”, ressalta.
Embora seja um perío-

do de bons descontos, o 
presidente da Câmara de 
Dirigentes Lojistas (CDL) 
Thiago de Souza Santos 
aproveita para prevenir 
contra os golpes disfar-
çados, sejam físicos ou 
através do e-comerce, que 
é a compra e venda de 
produtos e serviços pela 
internet. “De uma manei-
ra de estratégia comercial 
de falta de ética, sobe-se o 
preço, aplica um desconto 
de 25% e fala que está na 
black, que não é o objetivo”, 
lamenta. “Mas essa é uma 
boa oportunidade, já que 
muitos dos produtos anun-
ciados vencem e podem es-
tragar, então, é uma ótima 
oportunidade de renovação 
dos estoques e para os con-
sumidores e empresários”.


