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Empresários de diversos 
segmentos participaram 
do lançamento oficial do 
BNI Sepotuba em Tangará 
da Serra. O evento, reali-
zado no último dia 3 de 
junho, marcou a chega-
da de mais um grupo da 
maior rede de networking 
empresarial do mundo ao 
município, reunindo lide-
ranças empresariais, con-
vidados e representantes 
estaduais da organização.

O encontro foi reali-
zado com o objetivo de 
apresentar oficialmente a 
proposta da organização e 
ampliar a rede de contatos 
entre empreendedores da 
cidade e região. “O BNI é 
uma organização mundial, 
então nós estamos falando 
de 355 mil empresários 
espalhados ao redor do 
mundo, já com 41 anos de 

história. No Mato Grosso 
chegou a pouco mais de 
4 anos, e nesse proces-
so nós temos próximo de 
500 membros espalhados 
em várias cidades, e ago-
ra chega em Tangará da 
Serra”, destacou o diretor 
regional Oeste MT, Dei-
vis Teixeira, ao garantir 
que a chegada do BNI a 
Tangará representa um 
avanço estratégico para a 
expansão da metodologia 
no interior do estado.

A proposta do BNI é ba-
seada no marketing por 
referências qualificadas e 
na filosofia “Givers Gain” 

ou “Ganhar Contribuin-
do”, modelo que incenti-
va a troca estruturada de 
indicações entre empre-
sários e o fortalecimento 
de relações comerciais 
duradouras.

“O BNI chega em Tan-
gará da Serra de uma for-
ma muito forte, porque 
ele abre as portas também 
para a região Oeste. Então 
nós estamos falando de to-
das as cidades do Oeste do 
estado de Mato Grosso, que 
terão a presença do BNI a 
partir de Tangará da Serra”, 
reforça o diretor regional.

Em Tangará da Serra o 
grupo será liderado pela 
empresária Fernanda Mes-
quita, presidente do BNI 
Sepotuba. “É uma honra 
ser a primeira presiden-
te do BNI Sepotuba, que 
estamos lançando ofi-
cialmente hoje. É uma 
honra, junto com esses 
empresários que desejam 
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contribuir, crescer e fazer 
negócios”. 

Ao seu lado, ela terá di-
versos empresários na di-
retoria, entre eles Thiago 
Souza e Robson. “O BNI 
sempre está aberto para 
mais empresários e, com 
toda certeza, o acúmulo de 
pessoas potenciais, essa 
troca de conexão é o que 
pode favorecer a prospec-
ção de bons negócios e no-
vos negócios para todos os 
membros”, afirma Thiago. 

“Estamos animados 

porque é um grupo que 
já vem desenvolvendo os 
trabalhos há anos. Então, 
é metodologia comprova-
da aonde os empresários 
têm resultados asserti-
vos, com certeza”, com-
plementa Robson. 

Um dos diferenciais do 
modelo adotado pela orga-
nização é a exclusividade 
por segmento profissional, 
chamada internamente de 
“cadeiras”. Cada ativida-
de econômica possui uma 
vaga específica dentro do 
grupo, evitando concor-
rência direta entre mem-
bros do mesmo setor.

A reuniões do BNI Se-
potuba acontecem sema-
nalmente, às quintas-fei-
ras, às 7h, e empresários 
interessados podem parti-
cipar para conhecer a me-
todologia, verificar dispo-
nibilidade de cadeiras em 
seus segmentos e ampliar 
conexões profissionais.
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