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As compras públicas 
representam uma impor-
tante oportunidade de 
mercado para os pequenos 
negócios. Com o objetivo 
de ampliar a participação 
das micro e pequenas em-
presas nas contratações 
governamentais, o Serviço 
de Apoio às Micro e Peque-
nas Empresas do Estado 
de Mato Grosso (Sebrae/
MT), em parceria com a 
Prefeitura de Tangará da 
Serra, realizou recente-
mente duas capacitações 
voltadas a empresários 
e servidores municipais. 
A iniciativa integrou as 
ações do Programa Cidade 
Empreendedora e busca 
fortalecer todas as etapas 
do processo de compras 
públicas no município.

Para a coordenadora da 
Agência do Sebrae em 

Tangará da Serra, Silvia 
Fraga de Souza, a ação 
contribui para aproxi-
mar os pequenos negó-
cios de um mercado ain-
da pouco explorado. Ela 
explica que as compras 
públicas representam 
uma oportunidade real 
de crescimento para os 
pequenos negócios, mas 
muitos empreendedo-
res ainda enxergam esse 
mercado como algo dis-

tante. “Nosso objetivo foi 
mostrar que, com infor-
mação e preparo, as em-
presas podem participar 
das licitações com mais 
segurança. Ao qualificar 
empresários e servidores, 
fortalecemos o ambiente 
de negócios e estimula-
mos o desenvolvimento 
da economia local”.

Os empresários parti-
ciparam da capacitação 
Como Vender para Órgãos 

Capacitação prepara empresários de Tangará
da Serra para ampliar vendas ao poder público
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FOTO: DIVULGAÇÃO Públicos, na qual conhe-
ceram as modalidades de 
contratação, as etapas das 
licitações e os benefícios 
previstos na Lei Comple-
mentar nº 123/2006 para 
micro e pequenas empre-
sas. Já os servidores da 
área de Licitações e Com-
pras da Prefeitura recebe-
ram atualização sobre a 
legislação e boas práticas 
para tornar os processos 
de contratação mais efi-
cientes e transparentes.

Entre os participantes 
esteve Ailton Laia, pro-
prietário do Shopping 
das Plantas. Segundo ele, 
a capacitação apresentou 
possibilidades que mui-
tos empreendedores ainda 
desconhecem. “Nós, pe-
quenos empresários, mui-
tas vezes não percebemos 
que o poder público tam-
bém pode ser um cliente. 
A capacitação apresen-
tou, de forma muito clara, 

como funcionam as licita-
ções e mostrou que exis-
tem oportunidades reais 
para quem está preparado. 
Saio confiante de que po-
demos ampliar nossa atu-
ação nesse mercado”.

Conforme Ailton, sua 
empresa já presta servi-
ços para instituições como 
Sebrae Mato Grosso e 
Senac. “Acredita que o 
conhecimento adquirido 
permitirá buscar novos 
contratos com órgãos pú-
blicos, especialmente na 
área de jardinagem e pai-
sagismo, segmento com 
grande potencial em Tan-
gará da Serra”.

Silvia Fraga ressalta 
que além da formação 
presencial, os empresá-
rios contarão com acom-
panhamento técnico para 
apoiar os próximos pas-
sos na participação em 
processos de compras go-
vernamentais.


